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หนี้ MSME พุ่ง 2 ไตรมาสติดต่อกัน กลุ่มรายย่อยพ่ึงพา

นอกระบบเพ่ิมขึ้น สภาพคล่องอ่อนไหว กู้เพ่ือหมุนเวียน 

มากกว่า ลงทุน ดอกเบี้ยกู้ในระบบลด 

แต่ต้นทุนกู้นอกระบบยังสูง
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สัดส่วน MSME ที่มีหนี้สินธรุกิจอยู่ที่ร้อยละ 66.0 ในไตรมาสที่ 2/2568 เพ่ิมข้ึนต่อเนื่องเปน็ไตรมาสที ่2 

ติดต่อกัน โดยเป็นการเพ่ิมข้ึนในกลุ่มธุรกิจรายย่อย
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MSME ส่วนใหญ่มีภาระหนี้สะสมจากอดตี ขณะที่กลุ่มที่เร่ิมก่อหนี้ในชว่งไม่เกิน 3 ปี 

อยู่ในกลุ่มธรุกิจรายย่อย-ขนาดกลาง 

5



แม้ MSME กลุ่มธุรกิจขนาดกลาง และขนาดย่อม จะกลับมามีความสามารถในการเข้าถึงสินเชื่อในระบบไดด้ีขึน้

เล็กน้อย สะท้อนจากสัดส่วนการเข้าถึงแหลง่เงินกู้ในระบบ แต่กลุ่มธุรกิจรายย่อย ยังคงเผชิญข้อจ ากัด และ

ต้องพ่ึงพาแหล่งเงินทนุนอกระบบในสัดส่วนทีเ่พ่ิมข้ึนต่อเนื่อง 
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MSME รายย่อยยังคงมีแนวโนม้กู้ยืมจากหลายแหล่งเงินทนุเพ่ิมมากข้ึน ขณะที่ธุรกิจขนาดย่อมและ

ขนาดกลางสามารถเข้าถึงสินเชื่อในระบบไดช้ัดเจนมากขึ้น โดยเฉพาะธุรกิจขนาดกลางทัง้หมดทีม่ีการกู้ยืม

จากสถาบันการเงินในระบบ 
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ในไตรมาส 2/2568 พบแนวโน้ม MSME เข้าถึงสินเชื่อจากธนาคารเฉพาะกิจและธนาคารพาณิชย์เพ่ิมข้ึน 

อย่างไรก็ตาม ธุรกิจรายย่อยยังคงเผชิญภาระหนีจ้ากบัตรเครดิต บัตรเงินสด และเงินกู้นอกระบบจากนายทนุ

เพ่ิมขึ้นเช่นกัน
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MSME ส่วนใหญ่ยังคงกู้ยืมเพ่ือน าเงินมาหมุนเวียนในกิจการ ขณะเดียวกันยังมสีัดสว่นหนึ่งที่กู้เพ่ือน าไปช าระ

หนี้สินเดิม สะท้อนถึงภาวะสภาพคล่องที่ยังเปราะบาง และปัญหาการหมุนหนี้ในระบบธุรกิจ ขณะที่การกู้เพ่ือ

ลงทุนกลับลดลงอย่างมีนยัส าคัญ สะท้อนความไม่มัน่ใจในภาวะเศรษฐกิจและความเสี่ยงในการขยายกิจการ

● สัดส่วนการเพ่ิมข้ึนของการกู้ยืมเพ่ือน ามาเป็นทุนหมุนเวยีนในกิจการ
เพ่ิมข้ึนย่างเห็นได้ชัด เช่นเดียวกับสัดส่วนการกู้ยืมเพ่ือช าระหนี้เดิม

● ส่วนด้านการลงทุนในการด าเนินงานด้านการซื้อ/ซ่อมแซมอุปกรณ์
เคร่ืองจักร จะอยู่ในกลุ่มภาคการก่อสร้าง และการลงทุนเพ่ิมไลน์
สินค้า ในภาคการค้าสินค้าอุปโภคบริโภค เพ่ือเพ่ิมความหลากหลายใน
การดึงดูดลูกค้า
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แม้อัตราการผ่านอนุมัติสินเชื่อของ MSME ในระบบสถาบันการเงินมีแนวโน้มเพ่ิมข้ึนต่อเนื่อง แต่อุปสรรค

ในการเข้าถึงสินเชื่อยังคงปรากฏในบางกลุ่ม โดยเฉพาะธุรกิจในภาคการค้าและร้านอาหาร ซึ่งมีสัดส่วน

การถูกปฏิเสธสูงกว่ากลุ่มอื่น ปัญหาหลักมักอยู่ที่ขาดการจัดท าบัญชี รายได้ที่ไม่สม ่าเสมอ และขาดหลักฐาน

แสดงความน่าเชื่อถือ

MSME ท่ีย่ืนกู้ไม่ผ่าน ส่วนใหญ่อยู่ในสาขาร้านอาหาร/ภัตตาคาร ค้าปลีกรถจกัรยานยนต/์รถยนต(์รา้นซ่อมบ ารงุ) ค้า
ปลีกอุปโภค/บรโิภค (Modern trade) และค้าส่งสินค้าอุปโภคและบริโภค ซึ่งส่วนใหญ่เป็นกลุ่มเดมิท่ีเผชิญปญัหาการ
เข้าถึงตั้งแต่รอบไตรมาสกอ่นหน้า ปัญหาส าคัญ คือ ขาดความน่าเช่ือถอืดา้นประวัตกิารเงิน และมีรายได้ไม่สม ่าเสมอ 

เน่ืองจากผู้ประกอบการประเมินด าเนินการตามข้อก าหนดแต่ไม่สามารถผ่านเง่ือนไขการกู้ยืมได้
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ปัจจัยส าคัญที่ธนาคารมักใช้พิจารณาอนมุัติสินเชื่อ คือ “ความสามารถในการช าระคืน” 
ซ่ึงในหลายกรณี MSME โดยเฉพาะกลุ่มรายย่อยหรือผู้ประกอบการอิสระ (freelance) 
มักประสบปัญหาดังนี้:

● สัดส่วนหนี้สินต่อรายได้ที่อยูใ่นระดับสงู ท าให้ธนาคารประเมินว่ามีความเสี่ยง ท าให้
สินเชื่อไม่ผ่านอนุมัติ

● ลักษณะรายได้ที่ไม่สม ่าเสมอ โดยเฉพาะกลุ่มที่ไม่มีเอกสารยืนยันรายได้อย่างเป็นทางการ 
เช่น หนังสือรับรองการหักภาษี ณ ที่จ่าย (50 ทวิ) ซ่ึงลดระดับความน่าเชื่อถือในสายตา
สถาบันการเงิน

● ประวัติเครดิต (Credit Scoring) ไม่ดี หรือมีการผิดนัดช าระ ท าให้ไม่สามารถยื่นกู้
วงเงินขนาดใหญ่ได้

● ไม่มีประวัติเครดิตมาก่อน ธนาคารจึงไม่สามารถประเมินพฤติกรรมการช าระเงินยอ้นหลัง
ได้ ส่งผลให้เกิดความไม่มั่นใจ 

● ในทางกลับกัน กลุ่มธุรกิจขนาดใหญ่ที่มีเครดิตดี มักได้รับข้อเสนอจากธนาคารอย่าง
ต่อเนื่อง ทั้งการขยายวงเงิน และการแข่งขันเสนออัตราดอกเบี้ยที่ต ่าลง เพ่ือรักษาฐาน
ลูกค้า

ประเด็นเหล่านี้สะท้อนให้เห็นถึงความไม่สมดุลในการเขา้ถึงแหล่งเงินทนุ ที่ยังคงมีอยู่ระหว่าง
ธุรกิจรายย่อยกับขนาดใหญ่ในระบบการเงนิปัจจุบัน



MSME ในภาคการค้าและภาคการบริการยังติดหล่มข้อจ ากัดด้านการเงิน 

การเข้าถึงสินเชื่อในระบบได้นอ้ยกว่าภาคธรุกิจอืน่ ๆ  โดยเปรียบเทียบ
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แม้แนวโน้มภาระหนี้ของ MSME จะลดลงจากการที่ธุรกิจรายใหมเ่พ่ิงเร่ิมก่อหนีใ้นระดับไมสู่งนัก แต่ภาพรวม

ยังสะท้อนภาระหนีท้ี่อยู่ในระดบัสูง โดยเฉพาะกลุ่มธุรกิจรายเดิมทียั่งคงมหีนี้สนิมากกว่า 1 ล้านบาทอย่าง

ต่อเนื่อง ขณะที่ MSME ส่วนใหญ่มีภาระหนีต้ั้งแต่ 500,000 บาทขึ้นไป แสดงถึงแรงกดดันด้านการเงินทียั่ง

ไม่คลี่คลายโดยเฉพาะในกลุม่ธรุกิจทีด่ าเนินกิจการมายาวนาน
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ต้นทุนกู้ยืมของ MSME อยู่ในช่วงร้อยละ 9-12 แม้จะมีการลดดอกเบี้ยนโยบายจากแต่ธรุกิจที่กู้นอกระบบยัง

เผชิญต้นทุนสูง ขณะที่ธุรกิจขนาดย่อมและขนาดกลางได้รับประโยชน์จากดอกเบีย้ที่ลดลงในระบบ ท าให้ต้นทุน

ทางการเงินลดลง 
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ธุรกิจรายย่อยได้รับการส่งผ่านอตัราดอกเบีย้ใหมท่ี่นอ้ยกว่า เมื่อเทียบกับธรุกิจขนาดใหญ่ และ

การลดลงของดอกเบี้ย ช่วยลดต้นทนุทางการเงินได้บางสว่น
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ในไตรมาส 2 ปี 2568 MSME ส่วนใหญ่ยังมภีาระหนี้ในระดับเดิม โดยเฉพาะกลุ่มธุรกิจรายย่อยทีไ่มส่ามารถ

ลดภาระหนี้ได้ สะท้อนข้อจ ากัดในการช าระคนืและการจัดการสภาพคล่อง ซึ่งอาจบ่งชี้ถึงพฤตกิรรมหมนุเงนิกู้จาก

แหล่งหนึ่งไปอีกแหล่งเพ่ือช าระหนี้เดิม ขณะที่บางส่วนกลบัมภีาระหนีเ้พ่ิมขึ้น สะท้อนความเปราะบางและ

ความเสี่ยงด้านการเงินทียั่งคงสงูในกลุ่มรายย่อย
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MSME ไตรมาส 2 ยังอ่อนไหว การช าระหน้ีคืนยังสะดดุ 

เงินตึง–ยอดขายทรุด เน้นกู้ป้องกันความเสี่ยงมากกว่าลงทุน 

เข้าถึงสินเชื่อยาก ซับซ้อน–เอกสารไม่พร้อม 

ความต้องการหลกัคือกู้ง่าย ดอกเบ้ียต ่า ลดภาระเฉพาะกลุ่ม
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แม้แนวโน้มปญัหาการช าระหนี้ของ MSME โดยรวมจะลดลง แต่เมื่อพิจารณาเป็นรายกลุ่ม พบว่ากลุ่มที่

กู้นอกระบบยังมีปญัหาอย่างชัดเจน โดยกว่าคร่ึงของผูกู้้เฉพาะนอกระบบขาดความสามารถในการช าระคนื

ซึ่งส่วนหนึ่งเป็นหนี้เสียในกลุ่มธุรกิจที่สนิคา้หรือบริการไม่เป็นทีต่้องการของตลาด และต้องการการปรับตวัสงู 

ขณะที่อีกส่วนเป็นการช าระได้แตผิ่ดเงื่อนไข จากกลุ่มธุรกิจบริการที่ได้รับผลกระทบจากการท่องเที่ยวที่ชะลอตวั
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แม้สถานะหนี้จะแตกต่างกัน แต่ MSME ทุกกลุ่มเผชิญแรงกดดันทางการเงินไมต่่างกัน กลุ่มที่ “ยังไหว-ช าระ

หนี้ได้”  มักสะดุดกับก าลังซื้อทีห่ดหายต้นทนุทีพุ่่งสงู และการแข่งขันที่รุนแรง ขณะที่กลุ่มที่ “มีปัญหาการ

ช าระ” ต้องเจอกับยอดขายผันผวน ถูกซ ้าเติมด้วยพฤติกรรมผู้บริโภคทีเ่ปลี่ยนแปลงเร็วเกินกว่าจะปรับตัว 

และสินค้าขายไม่ออก
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MSME ส่วนใหญ่เผชิญเกณฑ์ปล่อยสนิเชื่อที่เข้มงวดและหลักฐานทางการเงินทีข่าดความน่าเชื่อถือ ท าให้การ

อนุมัติสินเชื่อช้าและซบัซอ้น ขาดความรู้ในการเข้าถึงแหล่งเงินทุนและจัดเตรียมเอกสารอย่างเหมาะสม โดยเฉพาะ

ธุรกิจรายเล็กที่มีข้อจ ากัดมากกว่า กลุ่มธุรกิจขนาดกลางยังถูกกดดันจากความเสี่ยงในสายตาสถาบันการเงิน

20



แนวทางการปรับตัวของ MSME ส่วนใหญ่เป็น “เชิงป้องกัน” เช่น การลดต้นทุน ลดขนาดกิจการ หรือพ่ึงพา

เงินจากครอบครัว เพ่ือรักษาสภาพคล่องระยะสั้น ขณะที่แนวทาง “เชิงรุก” เช่น การเปลี่ยนโมเดลธุรกิจ หรือ

หาทุนร่วมลงทุน ถูกเลือกใช้น้อยกว่า สะท้อนข้อจ ากัดของธุรกิจในการสร้างทางรอดเชิงรุก เมื่อไม่สามารถ

เข้าถึงแหล่งทุนในระบบได้

MSME ที่กู้ไม่ผ่าน มีแนวโน้ม
ปรับตัว

เชิงป้องกัน มากกว่า เชิงรุก

มีความเสี่ยง “ขาดการฟื้ น
ตัว” 

ถ้าระบบการเงินไม่ปรับตัว
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MSME ส่วนใหญ่ต้องการมาตรการช่วยเข้าถึงสินเชื่อไดง้่ายข้ึน ด้วยระบบ ลดข้ันตอน ลดเอกสาร 

และมีสินเชื่อเฉพาะส าหรับรายเล็ก รองลงมาคอื ต้องการมาตรการช่วย "ลดภาระทางการเงิน"
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MSME กลุ่มธุรกิจรายย่อยต้องการลดตน้ทนุ-ง่ายตอ่การเข้าถึงสนิเชื่อ ส่วนกลุ่มผิดเงื่อนไขเน้น

การลดดอกเบี้ย-สนบัสนนุปรบัโครงสร้าง หลากหลายความต้องการสะทอ้นความซับซ้อนของ MSME 

ที่ต้องการมาตรการเฉพาะตอบโจทย์แตล่ะกลุ่ม
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MSME มีความต้องการกู้ยืมลดลงชัดเจนในทกุขนาดธรุกิจ โดยกลุ่มธุรกิจที่ยังต้องการกู้ยืมสว่นใหญ่

ให้ความส าคัญ กับ แนวทางป้องกันความเสีย่งทางการเงิน มากกว่า การลงทุนหรือขยายกิจการในระยะนี้
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MSME ไร้หน้ีก็ไม่แกร่ง ยังเจอทุนตึง–ตลาดซบ แผนกู้ลดลง 

เลือกประคองกจิการด้วยการลดต้นทุน–ใชท้รัพยากรเท่าท่ีมี 

พร้อมเรียกร้องการสง่เสริมความรู้จดัการการเงิน แทนการ

พ่ึงพาหน้ีในระบบ
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MSME ที่ไม่มีภาระหนี้สิน ส่วนใหญ่ยังคงเปน็กลุ่มธรุกิจรายย่อย  โดยใช้เงินทุนจากทรัพย์สินส่วนตวั 

เพ่ือน ามาหมุนเวียน/ลงทุนในกิจการ

26



MSME ที่ประสบปญัหาในการเข้าถึงแหล่งเงินทนุ มักเลือกใช้แนวทางเชิงป้องกัน เช่น การลดต้นทุน ปรับ

โครงสร้างภายใน และใช้ทรัพยากรที่มีอยู่ให้เกิดประโยชนส์งูสดุ เพ่ือรักษาสภาพคล่อง ภายใต้ข้อจ ากัดด้าน

เงินทุนจากภายนอก

แม้ไม่มีภาระหน้ีสินในระบบหรือกับสถาบันการเงิน 
แต่บางธุรกิจยังต้องพ่ึงพาเงินจากครอบครัวหรือ
หุ้นส่วน ซึ่งอาจไม่ถือเป็นหน้ีตามนิยามทางบัญชี 
แต่สะท้อนถึงข้อจ ากัดด้านแหล่งทุนท่ีชัดเจน
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แนวโน้มความต้องการกู้ยืมลดลงในทุกขนาดธรุกิจ โดย MSME ที่ยังมีแผนกู้ ส่วนใหญ่ต้องการสินเชื่อ

เพ่ือเสริมสภาพคล่อง และซ่อมแซมอุปกรณ์หรือเคร่ืองจักรทีเ่ร่ิมช ารุดในกิจการ
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MSME ที่ไม่มีหนี้ในปจัจุบนั แต่ก าลังเผชิญกับข้อจ ากัดดา้นรายไดแ้ละการแข่งขันสงู ยังคงเผชิญ

ปัจจัยกดดันรอบดา้น ทั้งจาก “ตลาดที่ชะลอตัว” และ “ต้นทุนที่สูงข้ึน” โดยเฉพาะกลุ่มที่มีแผนกู้ 

มีแนวโน้มจะใชเ้งินกู้เพ่ือลดผลกระทบจากภาระต้นทุนและภาวะขายไม่ออก 
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การเข้าถึงแหล่งเงินทุนยังเป็นอุปสรรคส าคัญ โดยเฉพาะขั้นตอนที่ซบัซ้อน เอกสารที่ยุ่งยาก และเกณฑ์การ

พิจารณาที่เข้มงวดเกินไป ส าหรับธุรกิจรายเล็ก ปัญหาหลักคือการขาดความรู้ ความพร้อมด้านเอกสาร และ

หลักประกัน ส่วนกลุ่มที่เคยย่ืนกู้แต่ไม่ผ่าน มักเผชิญข้อจ ากัดเชิงโครงสร้างและความนา่เชื่อถือ 
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MSME ส่วนใหญ่ยังตอ้งการความช่วยเหลือเชิงระบบ ทั้งด้าน ความรู้ ทักษะ และเคร่ืองมือ

ในการเข้าถึงทุน เพ่ือรองรับการฟื้ นตวัและความออ่นไหวทางเศรษฐกิจในระยะตอ่ไป 

โดยเฉพาะกลุ่ม Micro และ Small ที่ต้องการการเสริมความรู้ควบคูกั่บสินเชื่อทีเ่ข้าถึงไดง้่ายมากที่สดุ
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● จากการสอบถามสถานการณ์ด้านหนี้สินกิจการของ MSME ไตรมาส 2 ปี 2568 พบว่าสัดส่วน MSME ที่มีหนี้สิน

ธุรกิจอยู่ที่ร้อยละ 66.0 ในไตรมาสที่ 2/2568 เพ่ิมข้ึนต่อเนื่องเป็นไตรมาสที ่2 ติดต่อกัน โดยเป็นการเพ่ิมข้ึนใน

กลุ่มธุรกิจรายย่อย

● แม้ MSME กลุ่มธุรกิจขนาดกลาง และขนาดย่อม จะกลับมามีความสามารถในการเข้าถึงสินเช่ือในระบบได้ดีข้ึน

เล็กน้อย สะท้อนจากสัดส่วนการเข้าถึงแหล่งเงินกู้ในระบบ แต่กลุ่มธุรกิจรายย่อย ยังคงเผชิญข้อจ ากัด และต้อง

พ่ึงพาแหล่งเงินทุนนอกระบบในสัดส่วนที่เพ่ิมข้ึนต่อเนื่อง 

● ต้นทุนกู้ยืมของ MSME อยู่ในช่วงร้อยละ 9-12 แม้จะมีการลดดอกเบ้ียนโยบายจากแต่ธุรกิจที่กู้นอกระบบ

ยังเผชิญต้นทุนสูง ขณะที่ธุรกิจขนาดย่อมและขนาดกลางได้รับประโยชน์จากดอกเบ้ียที่ลดลงในระบบ ท าให้ต้นทุน

ทางการเงินลดลง 

● เมื่อพิจารณาเป็นรายกลุ่ม พบว่ากลุ่มที่กู้นอกระบบยังมีปัญหาอย่างชัดเจน โดยกว่าคร่ึงของผู้กู้เฉพาะนอกระบบ

ขาดความสามารถในการช าระคืน ซ่ึงส่วนหนึ่งเป็นหนี้เสียในกลุ่มธรุกิจที่สินค้าหรือบริการไม่เป็นที่ต้องการของ

ตลาด และต้องการการปรับตัวสูง ขณะที่อีกส่วนเป็นการช าระได้แต่ผิดเงื่อนไข จากกลุ่มธุรกิจบริการที่ได้รับ

ผลกระทบจากการท่องเที่ยวที่ชะลอตัว

● MSME ทุกกลุ่มเผชิญแรงกดดันทางการเงินไม่ตา่งกัน กลุ่มที่ “ยังไหว-ช าระหนี้ได”้  มักสะดุดกับก าลังซ้ือที่หด

หายต้นทุนที่พุ่งสูง และการแข่งขันที่รุนแรง ขณะที่กลุ่มที่ “มีปัญหาการช าระ” ต้องเจอกับยอดขายผันผวน ถูก

ซ ้าเติมด้วยพฤติกรรมผู้บริโภคที่เปล่ียนแปลงเร็วเกินกว่าจะปรับตัว และสินค้าขายไม่ออก

● แนวทางการปรับตัวของ MSME ส่วนใหญ่เป็น “เชิงป้องกัน” เช่น การลดต้นทุน ลดขนาดกิจการ หรือพ่ึงพาเงิน

จากครอบครัว เพ่ือรักษาสภาพคล่องระยะสั้น ขณะที่แนวทาง “เชิงรุก” เช่น การเปล่ียนโมเดลธุรกิจ หรือหาทุน

ร่วมลงทุน ถูกเลือกใช้น้อยกว่า สะท้อนข้อจ ากัดของธุรกิจในการสร้างทางรอดเชิงรุก เมื่อไม่สามารถเข้าถึงแหล่ง

ทุนในระบบได้

● MSME มีความต้องการกู้ยืมลดลงชัดเจนในทกุขนาดธุรกิจ โดยกลุ่มธุรกิจที่ยังต้องการกู้ยืมส่วนใหญ่ให้

ความส าคัญ กับ แนวทางป้องกันความเสี่ยงทางการเงนิ มากกว่า การลงทุนหรือขยายกิจการในระยะนี้

● MSME ส่วนใหญ่ต้องการมาตรการช่วยเข้าถึงสินเช่ือได้ง่ายข้ึน ด้วยระบบ ลดข้ันตอน ลดเอกสาร และมีสินเช่ือ

เฉพาะส าหรับรายเล็ก รองลงมาคือ ต้องการมาตรการช่วย "ลดภาระทางการเงิน"
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